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Creio que o mundo das vendas € uma
plateia atenta e exigente e s6 os
melhores permanecem no palco.

Minha missdo é fazer com que todos os
que me assistam permanecam neste palco.

Jeremias Oberherr
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JEREMIAS OBERHERR, o "garoto” que comecou sua carreira
com apenas 15 reais e hoje esta a frente de um grupo empresarial, &
palestrante internacional e se tornou um dos maiores especialistas
em fechamento de vendas do Brasil.

Conheceu o fantastico mundo das vendas aos 12 anos de idade e
desde entdo passou a desenvolver suas habilidades passando por
todas as etapas da venda até a lideranca. Comec¢ou sendo
vendedor, passando a supervisor e aos 21anos alcancou o cargo de
gerente de vendas em uma empresa que atua em todo o
MERCOSUL, Aos 24 anos foi promovido a diretor comercial.

Além de sua vivéncia em vendas e o seu vasto curriculo técnico, é
autor de 5 livros e colunista de diversas radios com seus cometarios
sobre atitude e vendas.

Sua paixao pelo mundo das vendas o levou a atuar como
treinador de equipes de sucesso onde solidificou a carreira
passando a ser solicitado por varias empresas do mercado. As
equipes treinadas por Jeremias se destacam por apresentar
resultados surpreendentes, pois aprendem a usar ferramentas
especializadas através de uma metodologia de treinamento
personalizado que atende areal necessidade da empresa.
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TREINAMENTO 1

<> FECHAMENTO _
BERVIENEAYS

De cada dez vendas perdidas por um vendedor, sete s&o por
falhas e suas ferramentas de fechamento da venda. Sem comentar
aqueles vendedores e empresas, que perdem muito lucro por néo
saberem negociar e fechar uma venda de forma profissional e
segura, partindo assim para o desconto.

“0 FEC."HAMENTO DA VENDA E A HORA D'O TUDO OU
NADA, E JUSTAMENTE ALI QUE A VENDA E DECIDIDA."

Este treinamento tem como conteudo, o resultado de mais de 20
anos de experiéncia em vendas, ferramentas, técnicas e estratégias
desenvolvidas e testadas por Jeremias Oberherr. Um treinamento
completo que aborda desde a base para um fechamento eficaz,
meétodos praticos de como lidar com qualquer obje¢ao e
negocia¢cao e o super método de fechamento de vendas.




TREINAMENTO 2

— NEGOCIACAOE
= QUEBRA DE OHEGOES ((S2

A maioria dos vendedores tem medo e perdem seu controle
emocional na hora das obje¢des apresentadas pelo cliente. Muitos
deles perdem a chance de boas vendas por ndo estarem
preparados para este momento, onde na verdade cada objecédo e
uma chance de fechamento de vendas.

"UMA EQUIPE PRONTA E BEM PREPARADA
TEM A OBJECAO COMO UM ALIADO NA
HORA DO FECHAMENTO DE UMA VENDA."

Este treinamento traz quais erros evitar, como durante o
processo da venda diminuir a intensidade das obje¢bes, como
argumentar com diferentes tipos de clientes, e claro, um método
comprovado de como virar o jogo na hora das objecdes.



TREINAMENTO 3

COMO FECHAR
MAIS VENDAS PELO ™

W EIASABR

O whatsapp hoje & o maior vendedor do mundo. Mais de 83% dos
clientes dizem que preferem o primeiro contato por WhatsApp.
Praticamente toda a populacdo adulta usa diariamente o seu
WhatsApp para contatos. O problema é que muitas empresas tem
deixado muito dinheiro na mesa porque nao sabem como usar
o whatsapp com exceléncia.

PARA VOCE TER UMA IDEIA DO TAMANHO DA
IMPORTANCIA DESTE ASSUNTO, HOJE EM NOSSO
ESCRITORIO 100% DOS ATENDIMENTOS, VENDAS E
FECHAMENTO SAO FEITOS POR ESSA FERRAMENTA.

Neste treinamento de aproximadamente 3 horas, Jeremias
Oberherr aborda de forma clara e direta quais as formas que sua
equipe usa para vender mais e melhor pelo WhatsApp e faturar
numeros surpreendentes.
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Entre os temas mais pedidos para palestras estao:

*» Sem Fechamento ndo tem venda

» A fantastica arte de vender

* Objecao! O maior aliado de um vendedor

= Como usar cada passo a venda a favor do fechamento
= Como construir uma estratégia de vendas

Todos nossos trabalhos sdo organizados de forma personalizada,

assim é possivel atingir a realidade de cada equipe e empresa que
nos contrata.
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